
11月1日，厦门永乐思

文电器迎来了 21岁生日，

为纪念厦门永乐思文的发

展，永乐思文人的心血与努

力，及21年来厦门市民的

厚爱，永乐思文将以特卖会

的形式回馈消费者。

据悉，活动期间，全场

单品、累积满一定金额就可

获得价值不等的礼品，电饭

煲、22寸液晶彩电、手机、小

冰箱等众多促销赠品，买32

寸液晶还送影视包。值得一

提的是，永乐思文家电十店

联动，每隔2小时抽出幸运

者一名，幸运者将获赠笔记

本电脑一台。同时，凭旧发

票就可免费领取豪礼。

此外，11月2日下午3

点，永乐将邀请亚洲第一巨

人 2.38米的张欢莅临华龙

店。凡11月1日在华龙店购

买满238元即可参与抽奖，

就有机会与巨人合影留念。
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有业内人士认为，网商

电脑是否受到中小企业的青

睐，根本上取决于联想、阿里

巴巴、英特尔三方今后合作

深入的程度。整合三方资源，

软硬件配套推广，是做大市

场的唯一途径。据悉，此次推

出的中小企业电子商务电脑

只是阿里巴巴“助力中国”

计划中完善中小企业电子商

务基础设施的一个组成部

分。三方透露，下一步将吸引

更多产业链上下游合作伙

伴。从这个角度看，这将使国

内中小企业从中直接受益。

与联想品牌活动同步，

联想厦门指定分销商厦门市

四美达科技有限公司也在本

月29日联合厦门金碟软件

举行“问暖活动”。黄建设表

示，此次活动四美达将结合

金碟为中小企业设计的用于

商业贸易、制造、销售的管理

系统“KIS”进行推广，不只

是局限于产品本身，更多的

是推广一种创新营销模式、

提炼内功的理念。

此外，惠普也与福州大

学至诚学院合作成立“惠普

实训中心”，据悉，惠普将通

过为该学院提供动漫设计培

训，设立专门服务维修站，为

09年毕业生提供实习机会

等各项措施，培养众多技术

型人才，从侧面加快企业信

息化步伐。

11月29日，由厦门市中

小企业服务中心、厦门市四美

达科技有限公司、联想集团福

建分区和金蝶软件（中国）有

限公司共同举办的“问暖共

享中小企业御寒之道”主题

活动在厦门喜来登酒店举行。

据了解，活动邀请了金

蝶和厦门中小企业服务中

心的资深专家，结合当前厦

门地区的经济形势，针对大

部分中小企业面临全球金

融“海啸”所呈现出的资金

短缺、供给不足、成本增加、

利润降低、管理不规范、风

险增大等问题提出合理的

建议。解读了政府新政策，

从经济学的专业角度分析

经济“寒冬”来临，以及企业

陷入困境的主要原因。会议

对帮助中小企业的企业家

和管理者们认清自身企业

现状、加强科学规范管理等

提出了相应的解决方案。
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受金融危机影响，传统

业务模式带来企业收益放

缓，迫使许多中小企业开始

寻找新的途径促进业务增

长。“中小企业必须在竞争

中学会思考，如何改变现有

的营销模式，需要它们勇敢

的尝试、接受新鲜事物，积极

寻求更广阔的空间。”厦门

电脑业商会会长、四美达科

技发展有限公司董事长黄建

设说，提高交易效率，降低交

易风险及成本最好的方式便

是借助互联网和电子商务这

些新兴的技术手段。

阿里巴巴CEO卫哲此

前表示，今年受劳动力成本

上升，信贷紧缩等影响，中小

企业估计会穿着短袖过冬，

极个别的可能会光着膀子过

冬。解决之道就是给这些企

业穿上棉衣，这个棉衣就要

依靠电子商务和一台可靠、

价格合理的电脑来帮他们获

得。

长期以来，面向中小企

业实用、易用的电子商务服

务及IT设备较少，这成为阻

碍中小企业升级 IT设备及

电子商务应用的最大障碍。

联想集团副总裁夏立说，

“联想选择在这个时候推出

网商电脑，是希望对我国电

子商务基础设施的进一步完

善，也为中小企业电子商务

的起步提供良好条件。”

联想"阿里巴巴"英特尔三方高层座谈中#

黄建设向记者介绍，国

际性客户在寻找合作伙伴、

企业接受上市考察的时候，

首先关注的是对方用了怎

样的信息化系统。“无论一

个企业的‘块头’多大，没

有很强的 IT系统作为支

撑，并拒绝尝试新技术，一

味采用传统经营模式，总有

一天会被市场淘汰。未来的

企业就是要用网络去经商，

否则将无商可经。”

对于中小企业而言，随

着业务的不断扩大，市场的

需求越大，所需要的场地、

设备等硬件设施也进一步

加大。而虚拟化技术的推广

应用不仅可以节省设备的

占地空间、降低经营成本，

还可以提高企业交易效率。

此次上市的网商电脑区

别于其他产品的核心就是

整 合 了 阿 里 巴 巴 的

winport旺铺，企业可以通

过旺铺全面展示企业形象

及产品信息，并能快速捕获

商机，与客户进行即时在线

洽谈，加速企业达成交易。

卫哲表示，阿里巴巴希望可

以通过本次合作，使更多的

中小企业能够更顺利的迈

出网上生意第一步。
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商报讯 近日，由国际权

威调研机构IDC与《电脑商

报》联合举办的“2008第五

届中国 IT渠道冠军调查评

选”活动落下帷幕，海尔、联

想等18个品牌纷纷上榜。其

中，有着“高清润眼”之称的

海尔笔记本、台式机，分获优

秀渠道支持奖、优秀品牌塑

造奖两项大奖。

$与渠道共生%&逆

势突围
随着金融风暴不断扩

散，市场需求疲软，渠道商

对厂商的要求则更细化、更

贴近市场实际需求，中国

ＩＴ 企业的竞争力面临严
峻考验。

在这样的背景下，海尔

电脑凭借高度差异化的产

品和突出的品牌影响力，及

“与渠道共生” 的优越政

策，逆势突围。

据了解，进入 2008年，

海尔电脑更是推出“客户成

长我成长”的全新理念，实

现了由“以产品为导向”到

“以客户为导向”的战略转

移，将渠道伙伴纳入到“海

尔”体系。

因此，海尔电脑不仅在

08年暑促期间，实现了3C

平台中高端产品高达 38%

的份额，更在“十一长假”

中凭借秋冬二十款新品，成

功掘金，证明了海尔电脑在

渠道建设上的成功。

健康"科技"环保

成就高清润眼第一品牌
海尔电脑的逆势成功，

说明了企业在构建强大的

渠道实力同时，在产品、技

术上也要苦下工夫。

据了解，早在 2005年，

海尔电脑创造性地开发了

“润眼” 电脑这一全新产

品，一炮打响，将“高科技、

纯绿色、健康用润眼电脑”

这一理念广入人心。

但海尔电脑并未放慢不

断进取的脚步。据悉，随着

“海尔 &英特尔创新产品

研 发 中 心 ”、“ 海 尔

&NVIDIA高清实验室”的

成立，海尔电脑凭借英特

尔、NVIDIA、微软等上游厂

商对全高清产业链的支持，

连续推出了宝蓝 V9、新极

光、新轰天雷等系列高清润

眼精品，实现了从“润眼”

到“高清润眼”的倍速升

级。

同时，从润眼科技的横

空出世，到45纳米无铅工

艺处理器的首发，海尔电脑

实现了健康、环保、科技三

大理念的巧妙融合，成为行

业 “高清润眼第一品牌”，

不断引领高清风潮。
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10月28日，由中国家

电协会、国际铜业协会（中

国）联合美的、同益等行业

内知名企业联合发起的“热

水节能万里行”空气能热水

器巡回推广活动落地厦门。

据悉，该活动通过家装设计

师推介、产品节能展示等多

种推广形式，立体式地向社

会宣传了空气能热水器高

端、节能、安全的优势。

活动现场，国际铜业协

会（中国）高能效家电项目

经理赵恒谊介绍了空气能

热水器的优势，他表示，空

气能热水器产品充分利用

了铜材料卓越的传热、易加

工、环保的性能，国际铜业

协会通过联合政府、企业、

科研院所等各方力量，宣

传、技术研讨会、用户行业

推介会，及与节能主管部门

进行政策研讨等多种形式，

大力宣传和推广空气能热

水器产品的应用。


